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◇ホンダの新車販売

◇点検車検の入庫促進

◇自動車保険の診断と提案

※ 特徴…成果次第で高収入！

既存のお客様の担当として

お客様との長いお付き合い

（他メーカー車や中古もあり）

（主にCA職が担当）

総合営業職

（主にCA職が担当）



営業職は様々なお客様とお付き合い
する、幅広いお仕事です

あらゆるお客様から、お車の困りごと等、
相談されることが多くあります

ですのでまずは、整備職で入社をして、
３級整備士資格を取ってから、
営業職につく事が皆さんにとっても
将来幸せになるかと考えます

車の知識という武器を身に付ける！

整備職から営業職へ

これがおススメです！



多気工場内で1年間の実務経験と学習プログラム

専任の先生がいるので未経験でも安心！

最短で１年国家３級整備士取得まで

メリット：

国家２級整備士取得まで 最短で5年

※勉強はしないといけません！

整備士資格の取得プログラム

給料がもらえる！
１からスタートできる！


